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Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Rachunek zyskow i strat
Wyszczegdlnienie Q3 2016 Q3 2015 Zmiana
[tys. PLN] [tys. PLN] %
Przychody ze sprzedazy 1874 661 1 504 993 24,56%
Zysk brutto na sprzedazy 74 345 59 062 25,88%
Rentownos¢ brutto na sprzedazy 3,97% 3,92%
Zysk na sprzedazy 21 448 20 631 3,96%
Rentownosc¢ na sprzedazy 1,14% 1,37%
EBITDA 24 486 22 664 8,04%
Marza EBITDA 1,31% 1,51%
Zysk brutto 17 285 15 988 8,11%
Zysk netto 14 146 13 073 8,21%
Rentownosc¢ netto 0,75% 0,87%
Aktywa 1 920 490 1 640 661 17,06%
Kapitaty wtasne 598 760 535 522 11,81%




Stabilna ptynnosc finansowa

Wskaznik ptynnosci biezacej Wskaznik ptynnosci szybkiej
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Dzieki stabilnej pozycji kapitatowej i zdywersyfikowanej strukturze finansowania Grupa AB z tatwoscia absorbuje

dynamiczne wzrosty sprzedazy bez negatywnego wptywu na utrzymanie wysokich wskaznikow ptynnosci

Grupa AB jest w petni przygotowana ptynnosciowo na dalsze istotne wzrosty obrotow
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Bezpieczne finansowanie rozwoju

Wskaznik zadtuzenia ogotem
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Zadt fin netto/kapitaty wtasne
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Niski wzrost wskaznikow zadtuzenia w relacji do wzrostu skali dziatalnosci Grupy AB i jej potencjatu

Finansowanie wzrostu obrotow (kapitat obrotowy) oraz majatku trwatego (nowoczesne centrum dystrybucyjne o wysokiej

przepustowosci - 129 mln PLN)

Bezpieczny poziom zadtuzenia finansowego - zaledwie 57% posiadanych kapitatow wtasnych

Grupa AB posiada mocng sytuacje finansowa i bilansowg zdolnos¢ do realizacji dalszych dynamicznych wzrostow



Stabilny cykl konwersji gotowki

Rotacja zapasow
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Dynamiczny wzrost gotowki z dziatalnosci operacyjnej

Cash flow - dane za 3Q 2016 porownawczo

150 000
117 909
100 000
54 929
50 000
0
-7 706
-18 649
-50 000
-50 407
-100 000 -84 420
1.01.2015 - 30.09.2015 1.01.2016 - 30.09.2016
H Przeptywy operacyjne B Przeptywy inwestycyjne Przeptywy finansowe

= Grupa AB konsekwentnie wypracowuje dodatnie przeptywy z dziatalnosci operacyjnej, +115% rdr
= Po okresie wzmozonych inwestycji w aktywa logistyczne CAPEX ponizej kwoty amortyzacji srodkow trwatych

= Cash flow za okres trzech kwartatow 2016 r. odzwierciedla istotne zmniejszenie zadtuzenia finansowego o ponad

93,5 mln zt netto



Mocne fundamenty finansowe

Bezpieczna struktura finansowania (Q3 2016)

Stabilny wzrost

7,0 180 .. . .
160 Obligacje 44% Krotkoterminowe 50%
6,0 5,57
140
4,73 \
>,0 ’ 120
4,0 100
3,0 80
60
20 40
1,0 20
0,0 0

Kredyty 56% Dtugoterminowe 50%

2015 3Q 2015 3Q 2016
H Obroty W EBITDA zysk netto

o LK) V4 o o o o L
Stabilny cykl konwersji gotowki i kapitat pracujacy netto Stale rosnace kapitaty wtasne
600 000 45,00 [min PLN] 650
599
600
500 000
40,00
550 536
400 000
35,00 500 477
300 000
450
30,00
200 000
400
25,00
100 000 350
0 20,00 300
O N N N N N N N N S TN T IR TN B TR TN TN TR IR IR T IR U SR R I R R I T A R TR TR T T TR T T TR T TR - TR S B I B S IR I I N Y
LERECCEER RS AN L EC B RS EE L EC G EE RN S L EA G SO S  COC 2ol 20t 2ot

Kapitat pracujgcy === Cykl konwersji gotowki



droduktowa
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Cigqgle pracujemy nad poszerzaniem naszej najwiekszej
oferty produktowej w Europie Srodkowo - Wschodniej

Jarostaw Stowinski

Dyrektor Zakupéw, AB S.A.
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Najszersza ofer

Akcesoria
Komputery
Eksploatacja
Komponenty
Monitory
Peryferia
Drukarki

ZAAWANSOWANE

Data center: serwery, storage
Digital Signage
Bezpieczenstwo
Oprogramowanie

Sieci
Zasilanie

TELEKOM

Akcesoria
Nawigacja
Telefonia stacjonarna
Telefonia komorkowa
Smartfony

LIGHTING
= Lampy
. Zaréwki
= 7rodta swiatta

ta produktowa w CEE

" 96 000

" 800

ZABAWKI PHOTO
= Plastyczne " Akcesoria
= Klocki = Wyposazenie
= Lalki = Aparaty
= Interaktywne = Optyka
= Gryipuzzle
= Edukacyjne
ELEKTRONIKA RTV-AGD
UZYTKOWA I
= Audio-Video = AGD mate
= Gry i konsole = TV

= Akcesoria gamingowe
= Wearables
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Kontrakty dystrybucyjne GKAB Q1 FY16/17

Dynamiczny rozwoj grupy
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Ciggte poszerzanie oferty produktowej



Projekt to nie tylko krotkotrwate dziatania, ale tez

dtugofalowe rozwijanie mniejszych biznesow spotki

Zbigniew Madry

Dyrektor Handlowy, COO
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Digital Signage
Wzrost obrotow o 250% w Q3 r/r

Wykwalifikowany zespo6t AB

10 specjalistow:

= doradztwo projektowe

Kompletna oferta Realizacja projektow

= Testy +250%

Bezposrednie dystrybucje

= Szkolenia
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Leading Innovation >>>



Rozwoj segmentu RTV-AGD

» Dynamicznie zwiekszamy sprzedaz

» Stajemy sie dominujacym dostawca naszych Partnerow

Q3 2016

Zbudowanie kompleksowego

Q2 2014 portfolio produktow

Skuteczna budowa kanatu

Q3 2013 sprzedazy: GRUPA AB
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\ Ro&w Grupy
na ryn kach
zagranicznych

)

Udane akwizycje na rynkach zagranicznych pozwolity
nam osiggnac pozycje lidera w regionie

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu AB S.A., CFO
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grody
ertyfikaty

)

Nasza ciezka praca, oraz osiggniecia, zdobywajq uznanie
klientow, dostawcdw i instytucji

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu AB S.A.
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AB nagradzana przez rynek
Nieprzerwanie doceniani
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A,..m,’wﬁ'; Dziekujemy za uwage

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu, CEO, AB S.A.

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu, CFO, AB S.A.



