
Inspiruje nas technologia 
Prezentacja giełdowa Q1 FY16/17 
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Wyniki 
finansowe 
Grupy AB 
Q1 FY16/17 Mocna i stabilna sytuacja finansowa umożliwia dalszą 

ekspansję biznesową   

  

 

    Grzegorz Ochędzan 

Członek Zarządu AB S.A., CFO 

” 
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Wyniki skonsolidowane Grupy AB 

Rachunek zysków i strat 

Wyszczególnienie Q3 2016 Q3 2015 Zmiana 

  [tys. PLN] [tys. PLN] % 

Przychody ze sprzedaży 1 874 661 1 504 993 24,56% 

Zysk brutto na sprzedaży 74 345 59 062 25,88% 

Rentowność brutto na sprzedaży 3,97% 3,92%   

Zysk na sprzedaży 21 448 20 631 3,96% 

Rentowność na sprzedaży 1,14% 1,37%   

EBITDA 24 486 22 664 8,04% 

Marża EBITDA 1,31% 1,51%   

Zysk brutto 17 285 15 988 8,11% 

Zysk netto 14 146 13 073 8,21% 

Rentowność netto 0,75% 0,87%   

Aktywa 1 920 490 1 640 661 17,06% 

Kapitały własne 598 760 535 522 11,81% 



Stabilna płynność finansowa 
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 Dzięki stabilnej pozycji kapitałowej i zdywersyfikowanej strukturze finansowania Grupa AB z łatwością absorbuje 

dynamiczne wzrosty sprzedaży bez negatywnego wpływu na utrzymanie wysokich wskaźników płynności 

 Grupa AB jest w pełni przygotowana płynnościowo na dalsze istotne wzrosty obrotów 
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Bezpieczne finansowanie rozwoju 
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 Niski wzrost wskaźników zadłużenia w relacji do wzrostu skali działalności Grupy AB i jej potencjału 

 Finansowanie wzrostu obrotów (kapitał obrotowy) oraz majątku trwałego (nowoczesne centrum dystrybucyjne o wysokiej 

przepustowości - 129 mln PLN) 

 Bezpieczny poziom zadłużenia finansowego - zaledwie 57% posiadanych kapitałów własnych 

 Grupa AB posiada mocną sytuację finansową i bilansową zdolność do realizacji dalszych dynamicznych wzrostów 

0,66 
0,67 

0,69 

0,50

0,55

0,60

0,65

0,70

0,75

0,80

30 wrz 14 30 wrz 15 30 wrz 16

Wskaźnik zadłużenia ogółem  

    

0,32 

0,52 

0,57 

0,00

0,10

0,20

0,30

0,40

0,50

0,60

0,70

30 wrz 14 30 wrz 15 30 wrz 16

Zadł fin netto/kapitały własne 

        



Stabilny cykl konwersji gotówki 
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Dynamiczny wzrost gotówki z działalności operacyjnej 
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 Grupa AB konsekwentnie wypracowuje dodatnie przepływy z działalności operacyjnej, +115% rdr 

 Po okresie wzmożonych inwestycji w aktywa logistyczne CAPEX poniżej kwoty amortyzacji środków trwałych 

 Cash flow za okres trzech kwartałów 2016 r. odzwierciedla istotne zmniejszenie zadłużenia finansowego o ponad 

93,5 mln zł netto 
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Stabilny wzrost 

Stale rosnące kapitały własne Stabilny cykl konwersji gotówki i kapitał pracujący netto 

Bezpieczna struktura finansowania (Q3 2016) 

Mocne fundamenty finansowe 

Obligacje 44% 

Kredyty 56% 

Krótkoterminowe 50% 

Długoterminowe 50% 

20,00

25,00

30,00

35,00

40,00

45,00

0

100 000

200 000

300 000

400 000

500 000

600 000

Kapitał pracujący Cykl konwersji gotówki

4,74 
5,55 

6,44 
7,08 

4,73 

5,57 

73 
86 

101 
113 

72 75 

42 
50 

64 68 

41 41 

0

20

40

60

80

100

120

140

160

180

200

0,0

1,0

2,0

3,0

4,0

5,0

6,0

7,0

8,0

2012 2013 2014 2015 3Q 2015 3Q 2016

Obroty EBITDA zysk netto

[mld PLN] [mln PLN] 

477 

536 

599 

300

350

400

450

500

550

600

650

IX 2014 IX 2015 IX 2016

[mln PLN] 



W
W

W
.A

B
.P

L
 

9 

Oferta 
produktowa 
 

Ciągle pracujemy nad poszerzaniem naszej największej 

oferty produktowej w Europie Środkowo - Wschodniej 

     

Jarosław Słowiński 

Dyrektor Zakupów, AB S.A. 

 

” 



10 

IT 
 

 Akcesoria 

 Komputery 

 Eksploatacja 

 Komponenty 

 Monitory 

 Peryferia 

 Drukarki 

TELEKOM 
 

 Akcesoria 

 Nawigacja 

 Telefonia stacjonarna 

 Telefonia komórkowa 

 Smartfony 

PHOTO 
 

 Akcesoria 

 Wyposażenie 

 Aparaty 

 Optyka 

ZABAWKI 

 
 Plastyczne 

 Klocki 

 Lalki 

 Interaktywne 

 Gry i puzzle 

 Edukacyjne 

ZAAWANSOWANE 
 

 Data center: serwery, storage 

 Digital Signage 

 Bezpieczeństwo 

 Oprogramowanie 

 Sieci 

 Zasilanie 

RTV-AGD 
 

 AGD duże  

 AGD małe 

 TV 

Najszersza oferta produktowa w CEE 

LIGHTING 
 

 Lampy 

 Żarówki 

 Źródła światła 

CIĄGŁA 

ROZBUDOWA OFERTY 

DYSTRYBUCYJNEJ 

 ponad 96 000 produktów i rozwiązań 

 

 ponad 800 marek największych producentów 

ELEKTRONIKA 

UŻYTKOWA 
 

 Audio-Video 

 Gry i konsole 

 Akcesoria gamingowe 

 Wearables 



Kontrakty dystrybucyjne GK AB Q1 FY16/17 
Dynamiczny rozwój grupy 

* 

11 Ciągłe poszerzanie oferty produktowej  

Odkurzacze Roomba 
PL 

Pełne portfolio 
PL 

Smartfony 
PL 

IT 
AGD drobne 

Telekom 

Sieciówka 

Kamery cyfrowe 
CZ 

Foto 

CE 

Akcesoria 

gamingowe 
CZ 

Tablety/PL 

AGD 

Pełne portfolio/PL 

CE 

Akcesoria 

gamingowe 
PL 



W
W

W
.A

B
.P

L
 

12 

Projekty 
 

Projekt to nie tylko krótkotrwałe działania, ale też 

długofalowe rozwijanie mniejszych biznesów spółki 

    

Zbigniew Mądry 

Dyrektor Handlowy, COO 

 

” 



Digital Signage 
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Wzrost obrotów o 250% w Q3 r/r 

Wykwalifikowany zespół AB 

Kompletna oferta Realizacja projektów 

+250% wzrost obrotów Q3 r/r 

10 specjalistów: 

 doradztwo projektowe – konfiguracja 

sprzętu, dobór elementów do 

kompletnego systemu 

 Testy – próbne instalacje, 

skonfigurowane pod potrzeby klientów; 

pilotaże systemów 

 Szkolenia – techniczne, handlowe 

Bezpośrednie dystrybucje z 

kluczowymi producentami z 

zakresu:  

 

 Monitory i akcesoria 

 

 Oprogramowanie 

 

 Przewody, przełączniki 

 

 Usługi Instalacyjne  
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Rozwój segmentu RTV-AGD 
 

Q2 2011 

Q3 2013 

Q3 2016 

Zbudowanie kompleksowego 

portfolio produktów 
 

Skuteczna budowa kanału 

sprzedaży: 

Sieć franczyzowa 

Retail 

Sklepy specjalistyczne 
 

Wzrost sprzedaży we wszystkich 

kategoriach produktowych 

 

Wprowadzenie do oferty 

Małego AGD 

Tworzenie bazy klientów 

RTV-AGD 

 

GRUPA AB 

WIODĄCYM 

DYSTRYBUTOREM 
w branży RTV-AGD 

 

Rozszerzenie oferty  

o duże AGD 
 

Stworzenie dedykowanych 

zespołów sprzedażowych 

i zakupowych 

 

 

Q2 2014 

Start projektu sieci  

franczyzowej Kakto 

 

Pozyskiwanie coraz 

szerszego grona Partnerów  

RTV-AGD 

 Dynamicznie zwiększamy sprzedaż 
 

 Stajemy się dominującym dostawcą naszych Partnerów 

Sukces Aktywność Pomysł Strategia Konsekwencja 

201 Partnerów Kakto 35 Partnerów Kakto Klienci: +35% Q3 r/r 
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Udane akwizycje na rynkach zagranicznych pozwoliły 

nam osiągnąć pozycję lidera w regionie  

  

Grzegorz Ochędzan 

Członek Zarządu AB S.A., CFO 

” 

ATC  
Rozwój Grupy 
na rynkach 
zagranicznych 
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Nagrody  
i certyfikaty 
 

Nasza ciężka praca, oraz osiągniecia, zdobywają uznanie 

klientów, dostawców i instytucji 

    Andrzej Przybyło 

Prezes Zarządu AB S.A. 

” 



„Przedsiębiorca 

Roku Ernst & Young” 
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Nagrody CONTEXT 

ChannelWatch 2015-16: 

AB SA –  Broadline Distributor 

of the Year w Polsce 

AT Computers – Broadline Distributor 

of the Year w Czechach 

AT Computers – Broadline Distributor 

of the Year na Słowacji 

Nagrody Magazynu CRN 

AB SA - tytuł Dystrybutora 

Roku w Polsce  

nieprzerwanie od 6 lat 

Andrzej Przybyło – Postać roku 

IT 

Patrycja Gawarecka– Szef Kanału 

Partnerskiego 

Podwójny AS IT 

AB nagradzana przez rynek 
Nieprzerwanie doceniani 

Nagrody Reseller 

News 

2012 2016 2015 2014 2013 

W regionie 

PL/CZ/SK 
W Polsce Przez dostawców 

MICROSOFT – nagroda 

Dystrybutora Roku 

2016 

Kaspersky Lab Polska– 

nagroda „Partner 

Piętnastolecia” Nagroda 

Dystrybutora roku 

Nagroda Wydarzenie Roku 
 (Otwarcie Centrum 

Dystrybucyjnego w Magnicach) 

2010 



D Dziękujemy za uwagę 

Andrzej Przybyło 

Prezes Zarządu, CEO, AB S.A. 

Grzegorz Ochędzan 

Członek Zarządu, CFO, AB S.A. 


